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CONTEXTE ET PRESENTATION

Dans un contexte rempli d'incertitudes et de manque de visibilité, les négociations
menées par les décideurs, vendeurs, acheteurs, RH et autres membres de I'entreprise
sont de plus en plus complexes.

Beaucoup de pression pese sur les relations professionnelles avec des rapports de
forces de plus en plus tendus, un systeme de décision flou, des changements de
maniéres de vendre, d'acheter et de gérer les relations humaines, bref autant
d'éléments qui font que nous devons a la fois, changer notre posture et acquérir de
nouvelles méthodes.

Face a cette situation, la négociation devient le levier de sauvegarde et de
développement le plus efficace. Il est encore possible de construire des relations plus
équilibrées, mais encore faut-il savoir s'y prendre et avoir la bonne attitude.

C'est pour apporter des solutions efficaces et concrétes que nous avons construit le
parcours de formation NégoVISION® INTER ENTREPRISES .

NEGOVISION®

C'est un parcours de formation orienté vers des résultats mesurables au bout d'un
mois et construit autour d'une méthode développée par des vendeurs et des
acheteurs.

Aujourd'hui, ce sont plus de 2000 personnes formées, en 15 ans.

Jean Marc ROUQUETTE, le fondateur a créé plusieurs cabinets-conseils et sociétés
de formation spécialisés en stratégie, intelligence économique et négociation. Ex-
directeur de marchés internationaux et directeur commercial, il a réalisé plus de
500 missions auprés de 300 PME et ETI dont 70 % en milieu manufacturier.
Spécialisé en négociations stratégiques en environnement industriel et fort de sa
double compétence technique et économique.

NégoVISION® est une marque déposée et exploitée par la SARL ROUQINVEST - 101 RUE DU PRIEURE 01700 BEYNOST - FRANCE -
Siret : 50962385600036 Capital : 230 000€ - TEL +33 (0)4 28 29 64 88 -
N° de déclaration d'activité de l'organisme de formation 82691243769 & la préfecture AURA (Auvergne Rhone Alpes) - cette déclaration ne vaut pas agrément.
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UN PARCOURS DE FORMATION
EN 4 ETAPES:

1 - CONTEXTE & ATTENTES 2 - POSITIONNEMENT

Entretien avec le futur stagiaire e Questionnaire de positionnement pour
accompagné et le manager connaitre le niveau de départ du
(occasionnel) pour définir stagiaire.

clairement le contexte et les attentes. e Questionnaire pour définir

le profil de négociateur.

3- DISTANCIEL AVEC UN 4 - EVALUATION DE L'ATTEINTE

FORMATEUR DES OBJECTIFS

e 5 sessions en visioconférence sur e Evaluation a la fin de la formation : obtenir
environ 1 mois un score minimum de 15.

e Réalisation d’'exercices a partir de cas e Mesure de I'évolution des connaissances
concrets du groupe. par rapport a I'évaluation initiale.

e Des jeux et mises en situations.

®
o 7 NEGOVISION®
“-Academy

POUR ALLER PLUS LOIN: LA NEGOVISION ACADEMY, UN
SUIVI PAR MAIL & UN RAPPORT SUR SON PROFIL DE
NEGOCIATEUR

e Un extranet avec l'acces a tous les supports de la formation (plus de 10
supports)

e Acces ala "NégoVISION® Academy": 32 vidéos pratiques pendant plus d'un an.

e Remise d'un rapport sur son profil personnel de négociateur de plus de 40

pages.
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OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

e Connaitre les fondamentaux de la
négociation

e Connaitre les profils de

négociateurs
e Savoir utiliser des outils simples

PUBLIC VISE

e Tout professionnel

TARIF

e 3 000€ HT, par stagiaire pour
I'’ensemble du parcours de formation

ACCESSIBILITE

e Accessibilité aux personnes ayant
un handicap : nous consulter pour
les modalités de mise en ceuvre.

RESPONSABLE PEDAGOGIQUE

e Jean Marc ROUQUETTE
e mr@negovision.fr

PREREQUIS

e S'exprimer, lire et écrire en Francais
e Avoir un accés internet, un ordinateur,
une caméra et un micro

MODALITES

e 100 % distanciel : en Visio

et un acces a une plateforme de e-
learning

e téléphone

e mails

DUREE

e 20 H (Distanciel avec formateur et e-
learning, en Bonus)

DELAI D'ACCES A LA
FORMATION

e Jusqu'a 10 jours avant le démarrage

CONDITIONS GENERALES DE
VENTE

e A votre disposition sur demande

e Possibilité de faire une convention a
présenter a votre OPCO, sous réserve
d'acceptation.
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CONTENU DETAILLE
DE LA FORMATION

SESSION 1 SESSION 2

e Présentation du parcours de formation Définition de la négociation et

et des stagiaires applications
e L'Art du questionnement e Présentation de la courbe NégoVISION®
e L"approche "AVC" et les 5 étapes clés de la méthode:
e "Les 5 Secrets pour ne plus avoir Peur focus sur les ENJEUX et ACTEURS

des Acheteurs ! " e Mise en pratique

Mise en pratique

SESSION 3

e La méthode NégoVISION®: optimiser sa préparation avec la matrice "EAO (Enjeux-
Acteurs-Objets)" et savoir négocier a plusieurs.

e Construction d'un catalogue d'objets de négociation permettant d'apporter plus
de valeur ajoutée.

e Compréhension de son profil de négociateur - partie comportement

e Mise en pratique

SESSION 4 SESSION 5

e La méthode NégoVISION®: rappel de e Synthése méthode NégoVISION®

I'étape 1 - préparation et apport des e Synthése posture de négociateur
quatre autres étapes e Présentation de la "NégoVISION®
e Compréhension de son profil de Academy" et suite de la formation.

négociateur - partie motivations
e Mise en pratique
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]
EVALUATION FORMATION

BASE NV INTER 2022
RESULTATS GLOBAUX

SATISFACTION 2.2
Préparation de la formation 2.2

Organisation de la formation 9.2

Déroulement de la formation 9.7

Contenu de la formation 9.5

Efficacité de la formation 9.0

Note générale de la formation? 9.5

RESULTATS DETAILLES

Préparation de la formation 8.3/
| i1
Totalement &
Le programme et les objectifs dela Enpartie i
formation ont-ils été clairement 1510 Ingutfisamment 1
annoncés? Pas du tout o
Totalement 2
. " E L 5
Avez-vous eu une discussion avec votre s
7.5/10 Insuffisamment o
hiérarchie concernant cette formation ? Pas du bt 1
Organisation de la formation
Totalement 6 .| 92110
En partie 2
Etes-vous satisfait de l'arganisation ? 9410 Insuffisamment o
Pas du tout o
Totalement 3
: . En partie 3
La durjae du stage vous a-t-elle semblé il P o
adaptée? Pas du tout 0
Déroulement de la formation
. 7.7 10
Tatalement Fa
En partie 1
Le formateur était-il clair et dynamique? 97710 Insuffisamment o
Pas du tout ]
Tatalement &
= SHissiSe sa i = E t 2
Les exercices et activités étaient-ils s
9.4/10 Insuffisamment o
pertinents 7 Pas du tout o
Tatalement 8
. En partie ]
Le formateur a t-il adapté la formation 100/ P S g
aux stagiaires ? Pas du tout [
Tatalement 7
p— 2 En partie 1
Le groupe était composé de manidre 9710 SO St =
adapté? Pas du tout o
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Contenu de la formation T 7.5 /10
Totalement 7
En partie [}
Le programme était-il clair et précis ? 9.4/10 Insuffisamment 1
Pas du tout 0
Totalement &
o R En partie 2
Le pr_ograrnrne Etait-il adapté dvos - 1 e o
besoins ? Pas du tout 0
Totalement 7
s Enpartie 1
Les supports de formation étaient-ils
K pp ) 9.7/10 Insutfisamement 0
clairs et utiles ? Pas du tout 0
Les objectifs du programme sont-ils atteints ? I 7.4 10
Totalement &
. Enpartie b
C?nné rtr_e les fondamentaux de la = P BT o
HEEOCIBUDI"I Pas du tout o
Totalement &
Enpartie 2
Connaitre les profils de négociateurs 9.4/10 Insutfisamment o
Pas du tout o
Totalement &
Enpartie 2
Savoir utiliser des outils simples 9.4/10 Insuffisamment o
Pas du tout o
Efficacité de la formation
. | 9.0/10
Beaucoup 4
Cette formation améliore t-elle vos s 30 Un peu 4
P
compétences ? e g
Beaucoup 7
Ces nouvelles compétences vont-elles e Un peu 1
étre applicables dans votre travail ? ’ Hen L
Le rythme de la formation était il ?
Adapté CEEEE
Note générale de la formation ? ,
Trop rapide ]
5 &
Trop lent o
4 2
.
3 0
.0 8.6 ¢ F 0 _
Recommanderiez vous cette formation ?
8 votants 1 0

Oyl . &
Mon o
Nous contacter:
Adresse: 101 rue du Prieuré - 01700 Beynost
par mail: jmr@negovision.fr ou par téléphone: 04 28 29 64 88
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